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ARGENTINA: Regiones 
Productivas 

Cuyo  

4,146 ha 

308,000 t 

(78%) 

NOA 

800 ha 

36,000 t 

(9 %) 

Rio Negro  

310 ha 

29,000 t 

(7,3%) 
Total 

Argentina 

5,541 ha 

395.000 t  

Temporada 

2018/19 

La Rioja 

285 ha 

20,750 t 

(5,2%) 

 



Evolución de Producción y 
superficie nacional 



Rendimiento y Demanda/Producción en Argentina 



Superficie y rendimiento por regiones 



ARGENTINA 

Principales Problemas 

 Deficiente manejo del riego (pc) 

Falta de rotación y deficiente manejo de malezas 

 Deficiente gerenciamiento en las decisiones para 

realizar el cultivo (cuanto hacer,donde,timing, disp. agua,etc. ) 

Deficiente mecanización 

  Descapitalización, baja rentabilidad e 

imposibilidad de créditos 

 Clima variable 



Argentina 

US$ 5.600 

2018/19 

US$7217 

2016/17 

Costo de producción por temporada 

Devaluación 



Desglose del Costo de 
producción/ha $222.901 

Item Porcentaje 

Arrendamiento 5,7 

Plantines 13 

Insumos totales 26 

Energía 3,2 

Mecanización excluida 
cosecha 

15 

Asesoram. y Movilidad 4 

Cosecha 28,6 

Otros  4,5 

3 ítems hacen 
casi el 70% del 
costo 



Producción Mundial 
Costos de Producción a campo/precio al productor 

pagado por la industria 

País Costo Precio Tomate/t 

Italia/España 7800 US$ 90 US$ 

EEUU 7000 US$ 78 US$ 

Argentina 4800 US$ 72+7,5=79,5 US$ 

Chile 6200 US$ 72 US$ 



Tamaño de Fábricas en el mundo 
42 Fábricas más grandes del mundo 

Fuente: Tomato News Total Argentina 17 fábricas: 6.000 t/día 

Total 
Argentina 



Variedades usadas 
Porcentaje de mercado 



Evolución del uso de 
variedades 
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Año de plantación 



Riego por goteo en Argentina 

 68% 



Evolución de la Cosecha 
Mecánica en Argentina 

 

92% 



Exportaciones e Importaciones en 
Argentina 



Importaciones y Exportaciones de tomates 
industrializados totales 

 



Importaciones y Exportaciones de tomates 
industrializados por producto 

 



Distribución de importaciones por producto 



Distribución por países proveedores de las 
importaciones de tomate pelados 

Total U$S 1.488.716 

Total U$S 1.953.167 

 

Total U$S 1.188.384 

 

U$S 7.428.487 

U$D 2.366.110 U$S 1.188.384 



Distribución por países proveedores de las 
importaciones de los concentrados 

Total U$S 21.762.895 

Total U$S 27.805.502 

Total U$S 24.856.818 



Importaciones de Salsas 

46,7% 

13,8% 

18,0% 

21,5% 

2018 

Chile U$D

2,055,838

Brasil U$D

947,618

Estados Unidos

U$D 606,168



Exportaciones  



Exportaciones de tomates industrializados 
totales 



Exportaciones 
Países destinos Año 2018 

U$S 7.785.790 



Distribución de exportaciones por producto 



Exportaciones de salsas 

 



Países clientes de las exportaciones 
argentinas de tomate concentrado (puré) 

Total: U$D 2.394.580 



Países clientes de las exportaciones de 
tomate pelados 

U$D 2.052.538 U$D 2.089.745 

U$D 1.288.352 U$D 1.269.790 



 La producción Argentina alcanzará en 2019 a cubrir el 
63 % de la demanda de 630.000 t. 

 

 En el 2018 más de 25.000 t de concentrados se 
importaron principalmente de Chile. 

 

 El consumo local de conservas de tomate está detenido 
por la crisis en 630.000 t equivalentes de tomates 
frescos pero tiene un rápido potencial de 700.000 t. 

 Manejo del negocio por parte de los supermecados. 
Atomización de la oferta. 

 

 Es el 6to. rubro en facturación de supermercados 
después de galletitas, lácteos, aceites comestibles y 

fideos. Alcanza valores de 13.200 millones de pesos.  

Conclusiones 



Conclusiones 
 Los precios de la materia prima son competitivos en 

comparación con otros lugares del mundo al igual que 
los costos.  

 Necesitamos mostrar más modelos de productores 
exitosos que apliquen estrategias de sustentabilidad. 

 Mejorar la transparencia en la modalidad comercial y 
que sea más previsible para tentar a clientes a aumentar 
la producción y a nuevos productores e inversores a 
cultivar tomate para industria demostrando así que es 
una buena alternativa para la región.  

 Aumentando la producción, se puede pasar a satisfacer 
la demanda interna y pensar en incrementar la 
exportación. Pelados enteros ? Salsas? 

 



Conclusiones 

 Tomate para industria puede incrementarse 
en Argentina porque no hay restricciones de 
tierra, agua y ni de mercado interno. 

 Argentina tiene un período de cosecha muy 
extendido (Med Oct-Jun). 

 Producciones se mantienen pese a reducción 
de superficie debido a mejores rendimientos. 

  I & D compartida por toda la cadena en 
tecnologías claves es la clave de lo anterior 
(La existencia de la Asociación Tomate 2000) 
. 

 

Fortalezas: 



Conclusiones 

 Las exportaciones de Argentina son 
principalmente de productos de alto valor 
agregado. Por los mercados destino logrados 
se demuestra que los productos finales  son 
de buena calidad (pelados enteros). Salsas 
para clientes del Mercosur. 

 Las importaciones de pasta pueden son 
usadas como “buffer” en el caso de mermas 
de la producción local evitando altos stocks. 
Chile es el principal proveedor. 



 Mejora de la aplicación de la tecnología disponible 
en la mayoría de los productores especialmente 
referida al riego/brix/malezas/rotaciones. 

 

 Mejora de estrategias que contribuyan a la 
sustentabilidad de los rindes en los mismos suelos. 

 Continuar con estudios varietales que aseguren la 
utilización de variedades que se adecuen a todo 
tipo de estreses y para todos los destinos 
industriales. 

 Reemplazar la utilización de guano por otras 
tecnologías sin perder sus beneficios. 

 

ACCIONES A FUTURO 
Propuestas 



MUCHAS GRACIAS 

SAN JUAN !!! 

San Juan Marzo 15-19 2020 


